La Mia Storia Inizia da qui...

La mia storia inizia in un paesino della Sicilia, Santa Maria di Licodia(CT) e sin da bambino
all'eta di 13 anni, sognavo di vivere a Roma.

Ho sempre pensato che ognuno di noi ha il diritto/dovere verso se stesso, di dover
lavorare solo per passione e non per necessita.

Nel 1993 a 23 anni, ho iniziato a fare il venditore porta a porta di enciclopedie multimediali
in Sicilia. Ho deciso di iniziare con le vendita perché pensavo fosse lo strumento per poter
guadagnare tanto.

Ma per poter ottenere questo risultato, ho dovuto lottare tanto con la mia timidezza e con
le mie paure e spesso pensavo che non facesse per me.

Pensa che, ogni volta che suonavo il campanello, dopo aver pigiato, se non rispondevano
al primo o al massimoalsecondosqui I | o, andavo via e mi
erano in casao.
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E cosi passavo interi pomeriggi per le strade di questi paesini, suonando di porta in porta.
Ma spesso Aimi andava maleéo | a persona r
empatia per poivendere. E6 st ata wuna dura |l otta con
indipendente dai miei genitori e guadagnare molto bene.

A 25 anni realizzo il mio sogno: mi trasferisco a Roma nel 1995 dove ho iniziato a
vendere porta a porta, pubblicit”™ per i
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Dal 2003 al 2006 sono stato direttore commerciale per Max Formisano, uno dei piu noti
formatori. Dopo questo periodo ho cercato di avviare miei progetti imprenditoriali
pensando di farcel aé

Ma la svolta avvenne ad agosto del 2008. Ero in vacanza a Lecce e sono
venuto a conoscenza di Facebook e li, per la prima volta, ho capito che il mondo del
business e delle vendite stava cambiandoé

llpunto di rottura e stato nel 2014 dopo che ero stato chiamato da un noto
personaggio televisivo della RAI per aiutarlo a lanciare un nuovo progetto, dopo tre mesi,
mi rendo conto che se avessi continuato a fare quello che stavo facendo, non avrei MAI
raggiunto quello che volevo.

Nel frattempo, mi trasferisco a Wdepeméper cerc
motivi vari, non hanno successo.

Léunica cosa che potevo fare  rimetter mi a

Ma ¢ 6 ePPRROBULNE MA , anzi treé

« Dopo due anni senza entrate sono a zero s
+«+ |l mondo delle vendite =~ <cambiato in modpo
+ Sono senza autoé e in ogni caso non mi and

porta dopo quello che stavo studiando (sarebbe stato come buttare altri soldi, che
non avevo)

Quello che potevo fare era cominciare a studiare e capire, come poter vendere secondo i
nuowvi model | i, nell 6 era di internet e dei S

Eraagosto 2014€é e 1 a maggior parte delle persone

l a mia famiglia no! (avevamo probl emi pi % urg




Inrealtaunasoluzi one co6er a ma nSarebbenstatoltr@gppod@anosa per mia
mamma che tra le altre cose, abitava in Sicilia.

Era diventata vedova e non riusciva a deambulare e viveva con una pensione di 550
euroée i 0 non potevo aiutarla messo mal e

Ma dopo tantitirae mollafamee meé deci do di ASCOLTARMI
ritenevo giusto fare.

DECIDO di dare la notiziadellami a deci si one a mia mamma

Ho deciso di prendere il buono postale che mio papa, prima di morire, aveva lasciato alla
postaechesarebbe dovuto servire per pagare il

Mia mamma rimane sconvolta da questa mia decisione mentre io ero totalmente affranto
da questo dolore che gli stavo dando, ma sapevo che non avevo scelta.

Dovevo fare qualcosaé
Qualcosachedent r o di me sentivo fosse | a cosa

Mi & costato?
Tantissimo!

Ma se volevo ottenere risultati di ver si,
in modo diverso.

co

e

e (

f un

gi

do

me

de

er

us

vV e




COSA E6 SUCCESSO?

E6 successo c btediare tuttoiguelio zhe eitserviva per capire come vendere
nell 6 era dei soci al network | a cosa pi %
mettevo subito in pratical

LA LEZIONE CHE HO APPRESO?

Quello di essere disposto a studiare, a cadere e rialzarmi velocemente, studiare e mettere
in praticaeée

LA CHIAVE DI TUTTO?

Aver cambiato il mi o modo di pensare e di

OGGil, dopo gli ultimi 5 anni mentre mi occupavo di vendita consulenziale e collaboravo
con altre aziende, dopo vari test fatti sulla mia pelle, sono riuscito a mettere a punto un
"Protocollo in 10 passi" che consente a imprenditori e professionisti che vendono servizi o
consulenza, di continuare a vendere anche in caso di lockdown (o per altri motivi), senza
perdere vendite, profitti e mettendosi in sicurezza.

Questo protocollo I'no chiamatoi Pr ot ocol | o VENDI PROO

La Mia Missione

Aiutare imprenditori e professionisti che
vendono servizi 0 consulenza, a continuare

a vendere anche in caso di lockdown

(o per qualunque altro motivo), senza

perdere vendite,profitti e mettendoli in
sicurezza.
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E6 I L MI

O CLI ENTE

| DE

Ecco i VALORI piu importanti che ci accomunano:

1.

2.

e smart

e flessibile

. épuntuale

€ preciso

. e divertente

. € orientato al risultato

uno che

. € uno che non molla al primo ostacolo

di sposto

. € orientato al miglioramento continuo e costante

a
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Ecco, con un cliente cosi ci andrei anche a cena e potremmo parlare anche di altro e non
per forza solo di business.

Se ti sei riconosciuto in almeno 5-6 punti, siamo vicino ad essere un match perfetto!

Rifletti su questo che hai letto e solo dopo se pensi che possa fare al caso tuo, segui
guesti due step:

1° STEP

U Approfondisciqui’ °  www.VendiPro.it

2° STEP

U Candidarti per una Sessione Strategica Gratis con me.

Cosa faremo durante la sessione strategica?

La sessione strategica avra una durata di 45 minuti circa.

Ti faro delle domande specifiche sul tuo business e SOLO SE davvero mi rendo conto che
posso aiutarti a risolvere i tuoi problemi e DOPO aver verificato che il nostro match puo
funzionare per lavorare e produrre risultati, ti indichero le modalita con cui possiamo
intraprendere il nostro viaggio.

Al tuo Business!

Salvatore

Vieni a trovarmi sui social

) ©



http://www.vendipro.it/
https://www.facebook.com/salvatorecastro.it
https://www.linkedin.com/in/salvatore-castro/
https://www.instagram.com/salvatore.castro_me/

ECCO COSA DI CONO DI MEEé

Quest ialsocownmi | mprenditori e profe
coll aborato in passato in esperi ¢
cui coll aboro attual ment e.

w a8 = =
Rete

Home

Lavoro Messaggistica Notiff

Salvatore Castro
Specialista nella Vendita Consulenziale tramite "Web Call" di servizi ad alto costo, settore Formazione e Marketing.

Max Formisano Salvatore & persona di valore e affidabile, oltre che molto creativa e
& Owner and Trainer at Max
Formisano Training - Public
Speaking, Produttivita,
Formazione Formatori -

determinata!

20 maggio 2011, Max era un
cliente di Salvatore
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Home 3 Lavoro Messaggistica Notifi

Salvatore Castro
Specialista nella Vendita Consulenziale tramite "Web Call” di servizi ad alto costo, settore Formazione e Marketing.

Mental Coach. Aiuto i miei
clienti a raggiungere i loro
obiettivi, dando loro nuovi
strumenti, metodologie e

competenze relazione e la comunicazione e la sua attenzione sono sicuramente

Pasquale Acampora Ho avuto la possibilita di lavorare con Salvatore su alcune iniziative.
] Ho trovato Salvatore una persona estremamente affidabile ed

appassionata del proprio lavoro. Molto piacevole e orientato ad un
rapporto vincere-vincere. La sua capacita di rendere semplice la

8 dicembre 2011, Pasquale ha due dei suoi punti di forza. Trovo Salvatore un ottimo
laverate con Salvatore ma presso

et b reree professionista con cui interfacciarsi e lavorare

fo Marco Scabia Ho avuto il piacere di coinvolgere Salvatore in uno dei miei lancio,

'\‘ Owner and CEO at Internet e sono rimasto molto soddisfatto del risultato. Ottima

Busitipss Pcadentysi professionalita e capacita (e anche grande simpatia). Grazie

24 maggio 2019, Salvatore ha
lavorato con Marco nello stesso
gruppo

Salvatore!




Lavoro Messaggistica  Notifi

Salvatore Castro
Specialista nella Vendita Consulenziale tramite "Web Call” di servizi ad alto costo, settore Formazione e Marketing.

£ Nancy Perin Salvatore coglie con naturalezza le esigenze del suo target, lavora
Training Manager/Expert
Dolquest/Family business

advisor/Teacher Yoga della NS 2 ; = :
Risata obiettivi, con umilta, intelligenza e spirito di squadra.

con passione e con spirito innovativo, ricercando continuamente
nuove soluzioni. Un professionista determinato nel raggiungere gli

20 maggio 2016, Nancy ricopriva
una posizicne di livello superiore
rispetto a Salvatore ma non era il
suo manager diretto
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Salvatore Castro
Imprenditore | Marketing Strategico Online | Clienti in Target | Marketing | Web Marketing | Italia

CIRO SAVINO Salvatore & un grande professionista molto serio ed intelligente.
Sviluppatore Franchising Ho un ottimo rapporto professionale con lui e non posso che
presso KYOSKO SUSHI

13 febbraio 2019, CIRO ha lavorato
con Salvatore ma presso aziende

diverse

parlarne bene. Puntuale e affidabile, doti di leadership e ottima
I'organizzazione marketing.
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Salvatore Castro

Specialista nella Vendita Consulenziale tramite "Web Call" di servizi ad alto costo, settore Formazione e Marketing.

Marco Ippoliti Professionista eccellente e disponobole al dialogo.
Global Family Banker di

Banca Mediolanum -
Consulente finanziario, APP
UMANA pro-salvadanaio ed
anti-stress da soldi

Lo consiglio a chi cerca idee nuove e di sviluppo!

27 maggic 2011, Marco ha
lavorato con Salvatore ma presso
aziende diverse
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Salvatore Castro
Specialista nella Vendita Consulenziale tramite "Web Call” di servizi ad alto costo, settore Formazione e Marketing.

Saralannone Salvatore & davvero un professionista, per me € un immenso
Modalita lavoro: ON

21 aprile 2015, Sara ha lavorato
con Salvatore ma presse aziende

diverse incontrare persone come lui con cui collaborare.

piacere lavorare con lui. Una persona attenta ad ogni dettaglio e
non lascia mai nulla al caso. Serio ed affidabile, & una fortuna

Stefano Mangia Ho avuto il piacere di conoscere Salvatore proprio tramite linkedin, inizialmente per scambiare

Sales Representative presso Wolters  pareri e poi data la sua grande esperienza gli ho chiesto consigli, mi ha aiutato senza nulla in
Kluwer - DIGITALIZZAZIONE per una

e : T cambio ora ci sentiamo e ci confrontiamo, consiglierei a chiunque di entrare in contatto con
migliore evoluzione sostenibile

lui per la sua grande trasparenza e apertura mentale.
11 febbraio 2019, Stefano era un cliente

di Salvatore
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Salvatore Castro
Specialista nella Vendita Consulenziale tramite "Web Call” di servizi ad alto costo, settore Formazione e Marketing.

sa== giorgio tizi Salvatore & una persona in gamba e precisa. Sempre alla ricerca di
t Libero professionista Alimenti  ¢,,7i0ni che possono creare un beneficio per se, per le persone
e bevande

: g che gli sono vicine e per i suoi clienti”. Sistema Di Vendita
21 aprile 2015, giorgio ha lavorato ; . L. . .
con Salvatore in gruppi diversi Vincente®, per vendere meglio oggi... € la sua ultima creazione
Web: http://www.sistemadivenditavincente.com/

“Salvatore & ideatore e fondatore di Sistema Di Vendita Vincente®
- Direttore-Vendite.Com .

€ una persona in gamba e precisa e i suoi corsi sono consigliati.

Gioraio Tizi”
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Al caommenti che mi sono arhawm@ao
trovato utile | eggere gli articol

Martino Ignisci i

Sales specialist presso casa.it

Oggi

Ciao Salvatore, grazie per aver accettato il mio
collegamento.

Ti ho aggiunto perché stefano mangia, un tuo
collegamento mi ha segnalato il tuo blog. Nonostante i miei
23 anni, voglio anch'io dare una svolta al mia carriera e
sono convitto che anche grazie al tuo blog troverd spunti
interessanti.

Grazie € buona giornata

m

Servizi per le aziende e I'e-commerce che vende all'estero. Contattaci! |

Stefano Mangia L

Sales professional presso CGM compugroup medical it...

Buongiorno,

Sto leggendo il suo blog e devo dire che mi aiuta, ci sono
_ giorni come o0ggi. che mi viene una pressione, una paura,
i e questo e' dovuto perche' dipendo da altri, come le ho
detto mi sto svincolando dal mio lavoro da dipendente che
non mi ha dato niente, se non la certezza di imparare dai
fallimenti, ma finche non agisco € mi butto nella nuova
cosa ho un senso di ansia...._.beh mi ricarico e scusi lo
sfogo!

Buon pomeriggio Stefano.
Che ne dici se ci diamo del "'tu"? Diventa tutto molto pit
semplice :-)

Mi fa piacere che leggendo gli articoli del blog, in qualche
modo ti sta aiutando. Capisco la tua paura perché € stata
una mia compagna poco gradevole. Poi ho imparato a
gestirla e a farla diventare la mia pit grande alleata!

m

Non so le hai letto questo post che ho scritto sulla paura A

Srmadti nAtrAa 1tAanirt An carridaAarafAalraanna ia rala A AR~ Aars 3 ¢
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